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highlights

= wazrost zapotrzebowania na produkty Grupy - kontraktacja na koniec lutego 2011 r. stanowi blisko
3-krotnosc¢ poziomu z lutego 2010 .

=  Ferrum S.A. liderem konsorcjum w zakresie dostaw izolowanych rur stalowych dla Gaz-System S.A. /jako
jeden z czterech dostawcow/

=  prognoza przychodéw na 2011 r. na poziomie 368 min zt (+34% rdr), EBITDA na poziomie
41 min zt oraz zysku netto na poziomie 21 min zt

=  istotna poprawa sytuacji w spotce zaleznej ZKS Ferrum, wzrost kontraktacji i idgcy za tym wzrost
wykorzystania mocy produkcyjnych

= przewidywane wyniki za 1Q 2011 potwierdzajg skutecznos¢ restrukturyzacji w Grupie oraz ozywienie
w branzy: szacunkowy wynik za 1Q 2010 przekracza znaczgco poziom przyjety w prognozie dla pierwszego
kwartatu w ramach prognozy catorocznejna 2011

"  porozumienie pomiedzy gtownymi akcjonariuszami umozliwiajgce strategiczne zmiany w obszarze
funkcjonowania Grupy

=  planowane potgczenie z HW Pietrzak Holding Sp. z 0.0. — zidentyfikowane obszary istotnych synergii



profil Grupy Ferrum i podsumowanie operacyjne




sygnaty ozywienia po trudnym okresie

= poprawa sytuacji po spowolnieniu /2009 — 1.Q 2010/ w Polsce i w Europie, wzrost inwestycji
w sektorach gazownictwa i energetyki

= prognoza wzrostu rynku rur stalowych w UE wg EUROFER na poziomie 4-4,5% w 2011

= wzrost cen stali i wyrobow stalowych

cena maksymalna blachy

produkcja rur stalowych w Polsce goracowalcowanej St3S (zt / tona)
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130 lat Grupy Ferrum — tradycja i nowoczesnosc

bogate tradycje zaktadu siegajgce lat 70. XIX wieku

podziat kompetencji w Grupie — wydzielenie spofki
zaleznej Zaktad Konstrukcji Spawanych Ferrum S.A.

w 2002 r., zawigzanie spotki Ferrum Marketing Sp. z 0.0.
w 2010r.

zatrudnienie: okoto 570 oséb

Ferrum S.A. — podmiot dominujgcy notowany
na GPW od czerwca 1997 r.

Stawomir Bajor wraz z BSK Return S.A. 8.097.795
Stawomir Pietrzak wraz z HW Pietrzak Holding Sp. z 0.0. 8.098.363
Pozostali 8.347.094

Ferrum S.A.
100% 100%
ZKS Ferrum Ferrum
Marketing

33,00%




przetomowe 12 miesiecy ...

zmiana biegtego rewidenta /po kilkuletnim okresie korzystania

RRISROIO z ustug lokalnej kancelarii/

porozumienie gtéwnych akcjonariuszy co do sktadu organdéw
zarzgdzajacych i nadzorujgcych

4 kwartal 2010 przepr.ow_adzenle dziatan ,,sar\achhych i dokonanie odpisow
aktualizujgcych /zapasy, naleznosci/

luty 2011 podpisanie listu intencyjnego z HW Pietrzak Holding

marzec 2011 przygotO\.Nar.ne tran.sakql ka|.3|ta’fo.wej sta'nowu;lcej ostatni etap
porozumienia pomiedzy akcjonariuszami

2 kwartat 2011 planowane poszerzenie sktadu Zarzadu

wrzesien 2010




produkty Grupy Ferrum

Ferrum S.A.
rury spiralnie spawane
rury zgrzewane
rury wzdfuznie spawane

segment rur
i profili

izolacje

profile

ZKS Ferrum S.A.

zbiorniki

piece
konstrukcje dla energetyki
konstrukcje stalowe

segment konstrukgji
spawanych




Ferrum — krajowy lider w produkcji rur do przesytu med

okoto 50% udziat Ferrum S.A. w krajowym rynku produkcji rur stalowych ze szwem
i ponad 80% udziat Ferrum S.A. w krajowym rynku produkcji rur stalowych ze szwem

do przesytu mediow

dostep do przetargdw krajowych
i miedzynarodowych
/silna pozycja w konsorcjach/

mozliwos¢ negocjowania
korzystnych rabatéw ilosciowych
u dostawcow gtéwnych materiatow
wsadowych
/wspodtpraca z HW Pietrzak
Holding/

nowoczesny park maszynowy
pozwalajgcy na produkcje
z wykorzystaniem zaawansowanych
technologicznie rozwigzan

wysoka jakos¢ produktow
potwierdzona certyfikatami
/System Zarzgdzania Jakoscig/

unikalne przewagi
konkurencyjne
Ferrum

mozliwos¢ realizacji znaczacych
inwestycji modernizacyjnych
i rozwojowych dzieki dostepowi
do srodkow finansowych

doswiadczenie
i znajomosc specyfiki rynku
/szerokie referencje/

zdywersyfikowana oferta
produktowa

korzystna lokalizacja spoétki dajgca
mozliwos¢ wykorzystania renty
geograficznej

tworzenie dtugiego taricucha
wartosci

/produkcja rur, ustuga izolacji,
sprzedaz/

nieosiggalne dla wielu krajowych podmiotow




rynki operacyjne Grupy Ferrum

" 64% przychoddw Grupa generuje na rynku krajowym

* do najwazniejszych zagranicznych rynkow
operacyjnych Grupy zaliczaja sie:

*  Niemcy
© Wegry
* Austria
*  Dania

*  Szwecja

celem strategicznym Grupy jest poszerzenie rynkéw
zbytu poza kraje Unii Europejskiej

= konkurencja Grupy na rynkach UE:

¢ U.S. Steel Kosice s.r.o. /Stowacja/
*  Flender AG —Siemens AG /Niemcy/
*  Salzgitter Mannesmann Int. GmbH /Niemcy/

° lzostal S.A. - w zakresie ustug izolacji
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dostawcy i odbiorcy Grupy Ferrum

AN SRR < dostawcy o udziale powyzej 10% w wartosci zakupow:

°  HW Pietrzak Holding Sp. z 0.0.
ISD DUNAFERR > ISD Dunaferr /Wegry/

LOGSTOR
= istotni odbiorcy produktow °  cieptownictwo
wErﬁE Grupy Ferrum: - petrochemia
*  Grupa Logstor *  gazownictwo
IS©|]|IIS * Grupa Isoplus *  energetyka i gérnictwo
*  Gaz-System S.A. »  budownictwo /konstrukcje

*  Stalprofil S.A. stalowe, roboty ziemne
% i wodnokanalizacyjne/
mlmmll

zdywersyfikowana baza odbiorcow /branzowo i geograficznie/
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sytuacja finansowa Grupy Ferrum




przychody ze sprzedazy Grupy Ferrum

90 000 { +39% 25%
+ 0,
80000 26% 20%
70 000 15%
60 000
10%
50 000
5% rzychody netto ze sprzedaz
40 000 Prey Y . Y
0% = marza brutto ze sprzedazy
30000
20000 %
10 000 -10%
0 -15%

4Q2008 1Q2009 2Q2009 3Q2009 4Q2009 1Q2010 2Q2010 3Q2010 4Q2010

. wzrost przychoddw ze sprzedazy w 4Q 2010 — silne

zmiana
fundamenty w segmencie rur i profili w tys. zt 4Q2008 4Q2009 4Q2010 10-09
= ostabienie marzy brutto ze sprzedazy w 4Q 2010 przychody ze sprzedazy /5548 60641 84021  +23380
na skutek pogorszenia wynikow spoétki zaleznej ZKS dynamika % -20% +39%
Ferrur? >-A. oraz, odpisu aktu§llzu1chg<), wartosc marza brutto ze sprzedazy % 13,9% 4,2% -13,3% -17,6 pp
zapasOw wyrobéw gotowych i materiatow
zmiana
= wzrost popytu w segmencie rur i profili kontynuowany w tys. zt 2008 2009 2010 10-09
w1Q 2011 przychody ze sprzedazy 334 520 295 650 274 091 -21 559
. wysoki poziom kontraktacji w segmencie konstrukgji dynamika % -12% -7%
spawanych w1Q 2011 marza brutto ze sprzedazy % 11,2% 12,4% 0,5% -11,9 pp
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przychody ze sprzedazy Ferrum S.A. i segmenty operacyjne

segment rur
dane jednostkowe Ferrum S.A.

300000 14% . wzrost przychodéw ze sprzedazy w 4Q 2010 i catym 2010
250 000 0% . petne wykorzystanie mocy produkcyjnych w Ferrum S.A.
900000 . wolumen sprzedazy ilosciowo wynidst
P 6% 21,4 tys. t w 4Q 2010 79,8 tys. t w catym 2010
2 150000 /18,5 tys. t w 4Q 2009 i 78,3 tys. t w 2009/
3 2% . . , S s
100 000 . czynnikiem wzrostu sprzedazy w 2010 byta zaréwno ilos¢, jak i cena
50000 2% . w segmencie rur i profili wystepuje sezonowos$¢é — ostabienie popytu
265582 236287 253 795 55527 49967 78492 od listopada do lutego
-6% .
0 6% w tys. zt 2008 2009 2010  udziat
2008 2009 2010 4Q2008 4Q2009 4Q2010 t
a a a przychody ze sprzedazy 265 582 236 287 253 795 ;,ea,n;f;;i
przychody ze sprzedazy e marza brutto ze sprzedazy dynamika % -11% +7%  sprzedazy
2010
marza EBITDA % 6,3% 9,4% 6,0% 92%
160 000 segment rur 80 segment konstrukcji spawanych
140000 70 . ujemna kontrybucja ZKS Ferrum — ostabienie popytu
120 000 60 w branzy petrochemicznej
100000 50 o = rozpoczeta restrukturyzacja w 2H 2010 /poprawa efektywnosci
< 80000 40 = zarzadzania kapitatem obrotowym, wzrost wykorzystania mocy
2 60000 30 g produkcyjnych/
2 40000 20 ° w tys. zt 2008 2009 2010  udziat
20000 10 . segmentu
przychody ze sprzedazy 71811 62 121 22100 |, wartosci
0 0 dynamika % -13% -64%  sprzedazy
1H2008 2H2008 1H2009 2H2009 1H2010 2H2010 2010
marza EBITDA % 13,7% 7,5% -65,4% o
8%
W wartosciowo ilosciowo
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struktura kosztow Grupy

koszty rodzajowe

320000 n ceny materiatéw wsadowych stanowig ponad75% kosztéw

produkcyjnych Grupy

280 000 n odpis aktualizujgcy wartos¢ zapasow wyroboéw gotowych, ktdrych

koszt wytworzenia przekracza cene sprzedazy netto mozliwg
= do uzyskania oraz zapaséw materiatéw —tgcznie 11,1 min zt
(o]

240000 [ ubezpieczenia, , . L .
podatkii inne n wprowadzane do umoéw zapisy o renegocjacji cen produktéw oraz
¢wiadczenia zintegrowana polityka zakupowa z HW Pietrzak Holding umozliwig

500 000 11% ' ograniczenie wptywu wahan cen surowcéw na dziatalnosc

B wynagrodzenia
N w tys. zt 2009 2010 zmiana
*: 160 000 ustugi obce koszty wedtug rodzaju 257 118 301 696 +17%
zmians stand zapasow, 25015 25686 :

120000 76% produktéw i rozliczen
zuzycie koszt wytworzenia produktow

69% materiatéw i 5079 28 -99%
energii na wtasne potrzeby
80 000 ) koszty sprzedazy 9023 6 877 -24%
W amortyzacja

koszty ogdlnego zarzadu 12924 13475 +4%
koszt wiasny sprzedazy 259 080 272 827 +5%

40 000
pozostate koszty operacyjne 9 659 4634 -52%
- - koszty finansowe 3817 4764 +25%

0
koszty razem 249 503 302 577 +3%

2009 2010
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wyniki i rentownosc¢ Grupy

15,0%
10,0%

5,0%

0,0% — ' -

4Q 2009 4Q 20 2009 2010r
-5,0%

-10,0%
-15,0%
marza EBIT marza EBITDA  ® marza netto
' zofg 20‘;% 2009 2010 = wptyw wzrostu cen surowcdéw na osiggniete marze,
wiys. 2 szczegolnie w 1H 2010
EBIT 1916 -10977 13970 -11660 . . o
n ujemny wptyw ZKS Ferrum S.A. na skonsolidowane wyniki
— niepetne wykorzystanie mocy produkcyjnych
EBITDA 5128 -7 748 26 475 1199
_ n niewielki wptyw wahan kurséw walutowych na wyniki
wynik 606  -5465 8845  -9900 finansowe
netto

n aktywowanie straty podatkowej

16



wyniki Grupy po korekcie o zdarzenia jednorazowe

w tys. zt 2009 2010
wynik brutto ze sprzedazy 36 570 1264
+ odpis aktualizujgcy wartosc¢ zapaséw wyrobow gotowych i materiatow 0 +10378 . Po wyelimingwaniu zdarzen o .
charakterze jednorazowym wynik brutto
wynik brutto ze sprzedazy skorygowany 36 570 11 642 ze sprzedazy wynidstby w 2010 r.
EBIT 13970 -11 660 11,7 min zt , natomiast strata operacyjna
- aktualizacja wartosci nieruchomosci 0 -8470 zmniejszytaby sig do -6,6 min zt
- przychody z tytutu umorzenia uktadu -6 704 0
+ odpis kar i odszkodowan +332 +1112
+ odpis naleZnosci +84 +1992
EBIT skorygowany 7 682 -6 648
EBITDA 26 475 1199
EBITDA skorygowany 14% 20 187 6211
12%
10%
8%
6%
4%
2%
0% — —

marza brutto na marza EBITDA marza brutto na marza EBITDA
sprzedazy sprzedazy

2009 2010

= nieskorygowana skorygowana 17



wyniki Ferrum S.A. po korekcie o zdarzenia jednorazowe

w tys. zt 2009 2010
wynik brutto ze sprzedazy 27 216 10 188
. . . ) , ) o, = odpisy aktualizujgce przeprowadzone
+ odpis aktualizujgcy wartosé¢ zapaséw wyrobow gotowych i materiatow 0 +9677 .
w uzgodnieniu z audytorem w ramach
wynik brutto ze sprzedazy skorygowany 36570 19 865 ,dziatar sanacyjnych” obnizyty
EBIT 10 947 4 066 rentownos$¢ Grupy
- aktualizacja wartosci nieruchomosci 0 -8470
- przychody z tytutu umorzenia uktadu -6 704 0 : po wyellmlngwanlu zdarzen o )
_ . ) charakterze jednorazowym wynik brutto
+ odpis kar i odszkodowan +211 +85 ze sprzedazy wyniéstby w 2010 r.
+ odpis naleznosci +247 +1 109 4,1 min zt, natomiast wynik operacyjny
EBIT skorygowany 4701 6467 wzréstby do 6,5 min zf,
EBITDA 22 234 15352
EBITDA skorygowany 14% 15988 17 753
12%

10%

8%
6%
4%
2% .
0%

marza brutto na marza EBITDA marza brutto na marza EBITDA
sprzedazy sprzedazy

2009 2010

B nieskorygowana skorygowana 18



analiza i rotacja majatku

w tys. zt 2009 2010 zmiana
aktywa trwate 177 156 175 385 -1%
- rzeczowe aktywa 128 657 119 725 -7%
aktywa obrotowe 131314 163 737 +25%
- zapasy 59 031 97 101 +64%
- naleznosci handlowe 61 898 61 096 -1%
aktywa razem 308 470 339122 +10%
kapitat obrotowy 84 345 105 461 +25%
w dniach 2009 2010
rotacja zapaséw 85 103
rotacja naleznosci 68 81
cykl operacyjny 152 183
rotacja zobowigzan 44 59
cykl konwersji gotowki 108 124

wzrost standw magazynowych w 2010 r.
— konieczno$¢ restrukturyzacji zapasow
i dokonania odpiséw w 4Q 2010 r.

wydtuzenie cyklu rotacji zapaséw w okresie

1-3Q 2010 wynikajgce z pogorszenia koniunktury,
w 4Q 2010 zmniejszenie standw magazynowych
na skutek wzrostu popytu

wydtuzenie cyklu operacyjnego czesciowo
finansowane wzrostem zobowigzan handlowych

poprawa efektywnosci zarzgdzania kapitatem
obrotowym jako jeden z celow strategicznych

19



zadtuzenie i sytuacja ptynnosciowa

= wzrost zadtuzenia finansowego do poziomu

w tys. zt 2009 2010 Zmiana .

Y 89,3 min zt na koniec 2010 /+57%/ - przyznane
kapitat wiasny 170 495 160902 -6% m.in. kredyty obrotowe w wysokosci 35 mlin zt
zobowigzania dtugoterminowe 47 663 26 840 -44% w 2010rr.

- kredyty i pozyczki 15921 9 909 -38%

zobowiazania = aktualne wykorzystanie dostepnych zrodet

krétkoterminowe 90312 151380 +68% finansowania bankowego na poziomie okoto 85%
- kredyty i pozyczki 41134 79 388 +93% L. . .
= dostepne linie kredytowe oraz faktoringowe m.in.
_ . . 0, . .
zobowigzania handlowe 36584 52736 +44% w ING BSK S.A., Raiffeisen Bank S.A., Pekao S.A.,
wskaznik zadtuzenia ogdlnego % 44,7% 52,6% Alior Bank S.A.
wskaznik zadtuzenia 18,5% 26,3%

finansowego %

=  petna zdolnosc regulowania biezgcych zobowigzan

2009 2010 = zapewnione $rodki finansowe dla potrzeb
ptynnosé biezaca 1,45 1,08 prowadzenia dziatalnosci operacyjnej
ptynnos¢ szybka 0,80 0,44 i inwestycyjnej
ptynnos¢ natychmiastowa 0,01 0,00163

20



analiza rachunku cash flow 2010

2 000
c & Sl Z g s c
-4000 5 g S ® 5 3 ko
[ 0 = o > c c
[0} 4= . 4 ",;,' © (]
a 2 2 Q v A= a
-10 000 2 2 g E m =
S . S
W © W
(@) N
n -16 000 @ @
)
=
3 -22 000
-34.000

= dziafalnos¢ operacyjna i inwestycyjna finansowana wzrostem zadtuzenia finansowego
= poprawa struktury kapitatu obrotowego w 4Q 2010 wptyneta na uwolnienie blisko 10 min zt gotéwki operacyjnej

= $rodki pieniezne na koniec okresu na poziomie 246 tys. zt

= spodziewana poprawa struktury cash flow operacyjnego od 2011 na skutek podjetych dziatan
restrukturyzacyjnych — zwiekszenie efektywnosci zarzadzania kapitatem obrotowym

= mozliwa sprzedaz majgtku nieprodukcyjnego w 2011 r. pozytywnie wptynie na sytuacje ptynnosciowg Grupy,
generujgc srodki finansowe na planowane inwestycje
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strategia i perspektywy rozwoju Grupy Ferrum




wysoka wartos¢ kontraktacji na 2011

= kontraktacja na koniec lutego 2011 r. stanowita blisko 3-krotnos¢ poziomu z lutego 2010 r.

= wspotpraca z Gaz-System S.A.

°*  9grudnia 2010 - wybdr oferty Ferrum S.A. jako lidera konsorcjum na jednego sposrod czterech
dostawcéw w zakresie dostawy izolowanych rur stalowych /1 z 4 konsorcjéw/
/szacowana warto$s¢ umowy 1.124 min zt/

* 26 stycznia 2011

zawarcie umowy ramowej na dostawe izolowanych rur stalowych na okres

24 miesiecy
Ferrum S.A.
lider
konsorcjum
|
| | |
UNISET Rury
Steel Tubes Sp. z 0.0. Stalowe-Steel Pipes U.S. Steel
Kosice s.r.o.

Janusz Gaczynski
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inwestycje Grupy Ferrum

* inwestycje zrealizowane w 2010 r. 4,7 min zt

. modernizacja systemu komputerowego QAS wspomagajgcego produkcje rur
stalowych zgrzewanych pragdami wielkiej czestotliwosci

¢ zakup nowych walcow formujgcych dla linii zgrzewania rur rozszerzajgcych
asortyment oferowanych profili

*  wartosci niematerialne /wydatki na realizacje projektu celowego, licencja

. finansowanie:
na oprogramowanie/

- leasing
- srodki wtasne

= inwestycje zaplanowane na 2011 r. 18 min zt

°  modernizacja maszyn i urzgdzen eliminujgca waskie gardta
°  modernizacja i unowoczesnienie infrastruktury informatyczne;j
°  rozszerzenie asortymentu produkowanych profili

wzrost naktadéw inwestycyjnych po okresie spowolnienia

24



strategia rozwoju 2011-2015 — cele

utrzymanie pozycji lidera na krajowym rynku producentéw rur
ze szwem do produkcji mediow

poszerzenie rynkow zbytu poza kraje Unii Europejskie;j

osiggniecie znaczgcej pozycji na rynku ksztattownikdéw zamknietych

zdobycie pozycji znaczacego dostawcy produktow i ustug dla projektow
inwestycyjnych, w szczegdlnosci zwigzanych z rynkiem budowlanym oraz

przesytaniem, magazynowaniem i przetwarzaniem mediow energetycznych
w Polsce i w Europie

* prezentowana strategia dotyczy scenariusza wzrostu organicznego 25



strategia rozwoju 2011-2015 — dziatania

zwiekszenie wolumenu produkcji o 80% do 2015 r. /wzrost organiczny/
zwiekszanie poziomu sprzedazy rur zgrzewanych i profili

udziat w realizacji projektow dywersyfikacji dostaw paliw na rynek krajowy
sprzedaz majatku nieprodukcyjnego /nieruchomosci o wartosci okoto 40 min zt/
zaciesnienie wspotpracy pomiedzy Grupg Ferrum i HW Pietrzak Holding

inwestycje modernizacyjne i rozwojowe na srednim poziomie 11 min zf rocznie

= modernizacja i rozbudowa powierzchni magazynowych

= modernizacja ogrzewania i instalacji zaopatrzenia w powietrze

= modernizacja linii zgrzewania poprzez podwojenie zdolnosci wykanczalni
= budowa hali magazynowej dla rur i zakup linii do epoksydowania

= modernizacja urzgdzen do testéw wodnych i badania prgdami wirowymi

* prezentowana strategia dotyczy scenariusza wzrostu organicznego 26



cel do osiggniecia — poprawa rentownosci

14%
12%
10%
8%
6%
4%

2%

0%

2008 2009 2010 2011

u wzrost rentownosci poprzez:

*  osiggniecie efektu skali i ograniczenie kosztu jednostkowego poprzez wzrost produkcji i sprzedazy
w segmencie rur i profili

*  prowadzenie wspadlnej polityki zakupowej z HW Pietrzak Holding — rabaty ilosciowe
w dostawach stali

*  wykorzystanie sieci sprzedazy HW Pietrzak Holding
°  inwestycje zwiekszajgce efektywnosc¢ wykorzystania surowcow

* prezentowana strategia dotyczy scenariusza wzrostu organicznego 27



prognoza Ferrum S.A. 2011

2011 marze
przychody ze sprzedazy 368 min zt
EBITDA 41 min zt 11,1%
EBIT 30 min zt 8,2%
wynik netto 21 min zt 57%
+" _"

”

*  wysoki poziom kontraktacjiw 1Q 2011 r.
w stosunku do zatozonego poziomu sprzedazy

° umowa ramowa z Gaz-System — Ferrum jako lider
konsorcjum /jeden sposrod czterech dostawcow/
w zakresie dostaw o wartosci do 1,1 mld zt

*  istotny wzrost liczby zamdéwien ofertowych /takze
w ZKS Ferrum/ wynikajacy z planow
inwestycyjnych w branzach odbiorcéow

* prezentowana strategia dotyczy scenariusza wzrostu organicznego

”

ryzyko wystgpienia waskiego gardta
w produkc;ji profili i rur zgrzewanych

niekorzystny wptyw wahan kurséw walutowych

wzrost cen surowcow w skali uniemozliwiajgcej
elastyczne dostosowanie cen wyrobow Grupy
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rozwazane potaczenie z HW Pietrzak Holding Sp. z o.0.

=  podpisanie listu intencyjnego w lutym 2011 r.

=  HW Pietrzak Holding Sp. z 0.0.
°  gtédwny dostawca tasmy gorgcowalcowanej dla Grupy Ferrum
*  podmiot od lat obecny na rynku produkcji stali i wyrobéw stalowych

«  oferuje rury i profile zimno giete, blachy i tasmy stalowe, odlewy zeliwne, elementy dla energetyki
i konstrukcje stalowe

*  skala dziatalnosci porownywalna do Grupy Ferrum

dane finansowe HW Pietrzak Holding Sp. z o.0.

500 000 25 000
450000
400 000 20 000
= 350 000 <
p s
£ 300000 2 15000
. 2
250 000 o
> B
3 200 000 ¢ 10000
-S ~
g 150000 <
< 100000 g 5000
50 000 .
0 0
2008 2009 2010* 2008 2009 2010*

* szacunek na 2010 . 29



zidentyfikowane obszary synergii

= wykorzystanie sieci sprzedazy HW Pietrzak Holding — wzrost efektywnosci sprzedazy

= wspolna polityka zakupowa — poprawa pozycji przetargowej, wyzsze rabaty zakupowe /rabat zakupowy
materiatu w wysokosci 2% oferowany przez Mittal Steel pozwala na oszczednos$¢ blisko 5 min zt rocznie/

= komplementarne portfele produktéw - poszerzenie gamy oferowanych wyrobéw /petny zakres wymiarow
- gtéwnie w zakresie profili/

= usprawnienia produkcyjne, know-how w segmencie produkcji profili zamknietych

w wyniku potaczenia Ferrum z HW Pietrzak Holding powstanie podmiot o wiodacej

pozycji na rynku producentdéw profili oraz rur zgrzewanych w regionie Europy
Srodkowowschodniej
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zastrzezenie

Niniejsze opracowanie zostato sporzgdzone wytgcznie w celach informacyjnych i nie ma na celu
naktaniania do nabycia lub zbycia jakichkolwiek instrumentéw finansowych.

Opracowanie nie stanowi reklamy, oferty ani proponowania nabycia instrumentéw finansowych.
Zostaty w nim wykorzystane zrédta informacji, ktére Ferrum S.A. uznaje za wiarygodne i doktadne,
jednak nie ma gwarancji, ze sg one wyczerpujace i w petni odzwierciedlajg stan faktyczny.

Opracowanie moze zawierac stwierdzenia dotyczgce przysztosci, ktore stanowig ryzyko
inwestycyjne lub zrédto niepewnosci i mogg istotnie réznic sie od faktycznych rezultatow.
Ferrum S.A. nie ponosi odpowiedzialnosci za efekty decyzji, ktore zostaty podjete na podstawie
niniejszego opracowania.

Opracowania nie nalezy traktowac jako zrodta wiedzy wystarczajgcej do podjecia decyzji
inwestycyjnej. Odpowiedzialnos¢ za sposdb wykorzystania informacji zawartych w opracowaniu
spoczywa wytgcznie na korzystajgcym z opracowania. Opracowanie podlega ochronie wynikajgce;j
z ustawy o prawie autorskim i prawach pokrewnych. Powielanie, publikowanie lub jego
rozpowszechnianie wymaga pisemnej zgody Ferrum S.A.
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= Marek Krolik
Dyrektor Finansowy, Ferrum S.A.

tel. 327304203
fax. 322554294
e-mail raporty@ferrum.com.pl

= Katarzyna Mucha
CC Group Sp. z o.0.

tel. 224401 440
fax. 224401440
e-mail k.mucha@ccgroup.com.pl
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